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ALLIANCE NEXT GENERATION
IN den Niederlanden

28. Marz 2023, Rheinbach. Seit 2015 bietet der ALLIANCE-Verband
in Rheinbach dem Nachwuchs seiner Gesellschafter:innen und den
potenziellen Unternehmensnachfolger:innen mit seiner Akademie
ALLIANCE NEXT GENERATION die Moéglichkeit zum praxisnahen
Berufseinstieg und Networking. In acht jeweils zweitédgigen
Seminarmodulen lernen sie in einem Zeitraum von drei Jahren, wie
man ein Unternehmen erfolgreich fuhrt. Vom 26.-28.03. trafen sich
die Absolvent:innen des dritten Jahrgangs der ANG 3.0 nun in den

Niederlanden.

Um einen frischen Blick nach aul3en, Inspiration und bewahrte
Verkaufsstrategien ging es im vorletzten Modul der ANG 3.0, das in
Almere bei Amsterdam stattfand. Gastgeber war dieses Mal der
niederlandische KuchenTreff. Den Standort Niederlande hatten sich die
elf Teilnehmer:innen bewusst ausgesucht, da sie sich ein Bild von den
aktuellen Mobel- und Einrichtungstrends machen wollten, das ihnen

neue Perspektiven und Ansétze bietet.

In ihrer Prasentation ,Die 8 Stufen des erfolgreichen Verkaufens®
erlauterte die auf den Mdobelhandel spezialisierte Referentin Christiane
Ritschel am ersten Tag, wie man eine effiziente und gleichzeitig
authentische Beziehung zu den Kund:innen aufbaut. Im Mittelpunkt
standen hier verschiedene Verkaufs- und Beratungstechniken sowie
Strategien fur einen erfolgreichen Verkaufsabschluss. Praktische Tipps
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zum Umgang mit spezifisch hierfir entwickelten Tools rundeten ihre

Ausfiihrungen ab.

Nachmittags war dann ein Besuch in Hollands gré3tem
Mobelhauszentrum, der Villa ArenA in Amsterdam, geplant, das 50
Geschéafte unter seinem Dach vereint. Bei einem gemeinsamen Store
Check informierten sich die Jungunternehmer:innen in entspannter
Umgebung dber innovative Mobel-, Farb- und Einrichtungstrends und
holten sich Inspirationen fur ihre eigenen Hauser. ,Der Besuch in der Villa
ArenA bot uns viele Eindriicke tUber den niederlandischen Markt. Dabei
konnten wir auch Unterschiede zum deutschen Markt herausstellen, was
sehr aufschlussreich war, fasst Teilnehmerin Ina van Weyck vom

Mobelhaus van Weyck diesen Agendapunkt zusammen.

Nach einem geselligen Abend in einem mexikanischen Restaurant in
Almere stand am nachsten Tag ein Rundgang beim Grol3handler Tica
Fashion in Uithoorn auf dem Programm. In diesem grol3flachigen
Lifestyle-Zentrum werden Heimtextilien und Dekoartikel fur den Innen-
und Aul3enbereich ausgestellt, die fur den Verkauf an den Fachhandel
bestimmt sind. Die Besichtigung bot allen einen ausfthrlichen Einblick in
das vielfaltige Dekosortiment und die dazugehdrigen internationalen
Marken: ,Hier konnten wir wertvolle Erfahrungen beziglich des Verkaufs

von Dekoartikeln sammeln®, erklart Ina van Weyck weiter.

Insgesamt war es ein gelungenes und inspirierendes Treffen, bei dem
die aus ganz Deutschland angereisten Teilnehmer:innen viele neue
Ideen und Impulse mit nach Hause genommen haben: ,Dieses Treffen
von der ALLIANCE NEXT GENERATION war ein unvergessliches
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Erlebnis. Wir hatten nicht nur die Gelegenheit, einen tollen Ausblick und
ein exzellentes Essen zu genieBen, sondern auch interessante
Gesprache mit den Gastgebern vom KuichenTreff, mit Christiane
Ritschel, Nadine Koéckeritz und untereinander zu fuhren. Es war sehr
lehrreich und hat uns sehr viel Spall gemacht’, so Ina van Weyck
stellvertretend fir die Absolventen der ANG 3.0.

Nadine Kockeritz, die bei ALLIANCE fur die inhaltliche und
organisatorische Gestaltung der ALLIANCE NEXT GENERATION
verantwortlich ist, zieht ebenfalls eine positive Bilanz: ,Die Verknupfung
zwischen Personlichkeitsbildung, Weiterentwicklung, Inspiration und
Spal} ist uns bei diesem Treffen der ANG 3.0 in den Niederlanden gut
gelungen. Dem Wunsch der Gruppe, sich in unserem Nachbarland
Inspiration in Sachen Trends und Lifestyle zu holen, bin ich gerne
nachgekommen und konnte zur Unterstutzung echte Insider gewinnen®,
sagt sie. Und schlieBlich, so fahrt sie fort, habe die Herzlichkeit und
Gastfreundschaft des Kooperationspartners KichenTreff dieser Reise
den I-Punkt aufgesetzt. Daher blicken alle Beteiligten schon mit
Vorfreude auf das letzte Modul der ANG 3.0 zum Thema
Zeitmanagement am 04.07. in Kiel, bei dem als kronender Abschluss

eine Mini-Kreuzfahrt nach Oslo stattfindet.

Mehr Informationen erhalten Sie im Pressebereich von Alliance oder im
Content-Hub von GOOS COMMUNICATION.
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Uber den Alliance Verband

Seit Uber 50 Jahren ist der Alliance-Verband in der deutschen Verbands-
landschaft stark prasent. Als serviceorientierter und umfassender
Dienstleister verschafft der Einkaufs- und Marketingverband fir Mébel-
und Kichenhéndler seinen Gesellschafter:innen den nétigen Freiraum,
um sich auf das Tagesgeschéaft zu konzentrieren. Gegenwaértig gehdren
385 Gesellschafter:iinnen mit insgesamt 535 Filialen zum Verband.
Geflhrt von Daniel Borgstedt, Jirgen Feldmann und Marko Steinmeier
bieten 55 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter ein umfassendes Portfolio
Uber strategische Zukunftsplanung bis hin zur Implementierung von zeit-
gemalen Digitalisierungs-Tools und der Bereitstellung von indivi-
dualisierbaren Marketingkonzepten an. Gemeinsam mit dem Schwes-
terverband Der Kichenring und dem Kooperationsverband KuichenTreff
ist Alliance die Nummer 1 im Bereich Kiche unter den Einkaufs-
verbdnden und als einziger Verband Uberaus erfolgreich im SB-
Segment.

Pressekontakt

Bettina Gutiérrez

Alliance Mébel Einkauf & Marketing
Referentin Public Relations
Marie-Curie-Stral3e 6, 53359 Rheinbach
Telefon: 02226 904145

E-Mail: gutierrez@alliance.de
www.alliance.de

GOOS COMMUNICATION GmbH & Co. KG
Frau Julia Nikschick

Geibelstral3e 46a, 22303 Hamburg

Telefon: +49 40 284178-25

E-Mail: alliance@goos-communication.com
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Shortcut
Seit 2015 bietet der ALLIANCE-Verband in Rheinbach dem Nachwuchs
seiner Gesellschafter:innen und den potenziellen

Unternehmensnachfolger:innen mit seiner Akademie ALLIANCE NEXT
GENERATION die Mdoglichkeit zum praxisnahen Berufseinstieg und
Networking. In acht jeweils zweitdgigen Seminarmodulen lernen sie in
einem Zeitraum von drei Jahren, wie man ein Unternehmen erfolgreich
fahrt. Vom 26.-28.03. trafen sich die Absolventiinnen des dritten
Jahrgangs der ANG 3.0 nun in den Niederlanden.
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